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VICTOR LADREDA | pirector general de la Oficina Econémica y Comercial para los Mercados de
Habla Hispana de la Zona de Libre Comercio de Henggin (China), lidera el programa “China Invierte”

"Lo mas parecitdo a un asturiano es un
chino: gquieren gue te sientas en casa”

“En Espana hay empresas que necesitan inversor, y China tiene el
dinero; si se consigue el socio adecuado, no deberia haber problema”

Oviedo, L. A. VEGA
Victor Ladreda (Oviedo,
1974), director de la oficina co-
mercial de la zona de libre comer-
cio de Henggin, en Cantén, ha
pasado por Asturias para dar a
conocer “China Invierte”, un ins-
trumento para coneclar empresas
espaiiolas con necesidades de ca-
pital e inversores chinos. “En Es-
pafia hay empresas que necesitan
inversor, y China tiene el dinero”,
afirma. Casado con una china y
padre de un nifio, lleva once afios
en Extremo Oriente. Todo son pa-
rabienes: “Lo mds parecido a un
asturiano es un chino, son gente
extremadamente amable, que
quieren que le sientas en casa y
ademds hablan muy alto en los
bares, como los asturianos™.
= Qué es la Nueva Zona de
Libre Comercio de Hengqin?
~En el aiio 2009, el Gobierno
de Pekin designa la zona de
Henggin, en la provincia de Can-
tén, como nueva zona especial
para hacer comercio. En 2014,
toma la decisién de que sea la zo-
na especializada en los paises de
habla hispana y crea una oficinaa
través de una empresa de control
estatal, en la que trabajan actual-
mente 65 personas. Tenemos una
oficina representativa en Madrid
y otra en Hong-Kong.
. =¢Hay mucha inversién de
los paises de habla hispana?
~El volumen no es alto. Ahora
mismo en Hengqin tenemos mds
de 30.000 empresas registradas.
La mayorfa son empresas chinas,
y luego de Hong Kong y Macao.
Llevamos poco tiempo, por lo
que el nimero de empresas de
habla hispana son unas cien, me-
dia docena de ellas espafiolas. En
noviembre haremos en Xengqin
un foro China-Lafinoamérica.
Parte de mi labor es renuinme en
espafia con autoridades y empre-
sas para explicarles el proyecto y
que sepan que, si quieren hacer
negocios en China, tienen una zo-
na especial donde se les va a aten-
der en espaiiol y hacérselo fécil.
—:En qué se puede invertir?
~Tenemos 72 sectores estraté-
gicos. Hay sectores como la in-
dustria pesada, el metal, que no
podemos tener allf, porque es una
zona especial donde no puede ha-
ber actividad contaminante. No
por ello dejamos de asesorar a
esas empresas, a las que busca-
mos ubicacién en otras zonas.
Nosotros trabajamos los servi-
cios, la tecnologfa —como la aero-
ndutica o las comunicaciones—,
sanidad, turismo, desarrollo sos-
tenible o servicios financieros.

Después de lo de
Wanda, un chino
podria pensar que
en Espaiia no hay
seguridad juridica

—Cuando se habla de invertir
fuera, I pregunta es ineludi-
ble. ;Hay seguridad juridica?

-Después de lo que le pas6 a
Wanda, a la que se promete una
cosa y por un cambio de Gobier-
no tiene que vender un negocio
de 300 millones, o a ICBC, que
tiene problemas ‘con la Guardia
Civil, un chino podrfa pensar que
Espaiia no es segura, cuando creo
que es un pais garantista. Lo mis-
mo ocurre con China. No es habi-
tual que las empresas extranjeras
tengan problemas, pero eso no
quita que pueda haberlos. En
Xengqin se han hecho reformas,
unas leyes especiales que garan-
tizan la propiedad industrial y pri-
vada y el movimiento de capital,
de forma que las empresas ex-
tranjeras estén mds seguras.

~¢Qué buscan las zonas es-

peciales?

Las segundas
generaciones de
orientales se han
espaiiolizado: hasta
juegan al golf

-Dinamizar zonas y sectores
concretos. Tienes zonas en Shan-
gai, enfocadas al comercio de
producto, otras especializadas en
el comercio electrénico. La de
Xenggin ticne ventajas como los
impul:stos, que son del 15 por
ciento, frente al 25 del resto del
pais. Si son proyectos estratégi-
cos, con inversidn importante y
creciendo de empleo, el Gobierno
puede eximir de pagar impues-
tos. Hay ayudas a fondo perdido
para inversiones o para instalarse.
Se pueden crear empresas con el
100 por ciento de capital extran-
jero, salvo en sectores como el sa-
nitario o educativo.

—Se habla recurrentemente
de la crisis china.

-Espafia crecerd por encima
del tres por ciento y se dice que es
una maravilla. China lo hace al
siete y estd crisis. Algo no cua-

Espana crece al

3 por ciento y es una
maravilla; China al
7 y estd en crisis:
algo no cuadra

dra. Aquellos crecimiento del 10
0 12 por ciento eran extraordina-
rios. China ha conseguido una ba-
lanza comercial muy equilibra-
da, con una clase media pujante.

=La zona de Xengqin estd li-
gada al gran proyecto de “La
Ruta de la Seda del Siglo XX1".
En qué consiste?

-Es el mayor proyecto comer-
cial de la historia, busca crear vin-
culos con otros pafses, con los
que el comercio sea muy sencillo,
¥ que tanto las empresas extranje-
ras puedan comerciar en China,
como China en el extranjero.

-El proyecto “China In-
vierte”,

-Es lo que me ha traido estos di-
as aAsturias. China tiene claro que
liene que invertir fuera. En
Xengqin hemos aprovechado las
sinergias y creado un programa en
el que a las empresas chinas que

quieran invertir fuera, el Gobierno
les aporta desde dinero a fondo

-perdido a ayudas en el pago de in-

tereses, beneficios fiscales... En
Espaiia y Latinoamérica hay nu-
MErosas empresas que tienen un
proyecto y necesitan inversiones, o
que quieren vender, o salir a otros
pafses pero necesitan un socio con
miisculo econémico. ;{Qué mejor
que crear un pool para que las em-
presas espaiiolas presenten su pro-
yecto y las chinas puedan acceder
a ese portfolio de empresas que
buscan inversién? “China Invierte™
s un programa de conexion.
=China est4 saliendo mucho.

-Lainversién china en Espafia
es de 10.000 millones de euros, el
diez por ciento de la inversion ex-
tranjera en el pais, Espaiia le inte-
resa a China. Atesora conoci-
miento, por ejemplo en obra civil,
y China tiene el dinero.

-La entrada de capital ex-
tranjero despierta recelo.

-Siempre. Tienes que tener un
control sobre tu socio. En Espaiia
hay mis de 300 empresas chinas,
mis de 40 multinacionales, y ha-
ciéndolo bien, creando mucho
empleo. De China tenemos una
imagen de subdesarrollo que no
se corresponde con la realidad.
Si las empresas asturianas consi-
guen un socio adecuado, no debe-
rian tener ningiin problema. El
Gobiemo espafiol estd trabajando
de una forma proactiva para cap-
tar inversién china. f

—¢Qué le ha dado China?

=Yo siempre digo que lo mds
parecido que me he encontrado a
un asturiano es un chino. Es gen-
te extremadamente amable, que
quiere que te sientas como en ca-
sa y ademds hablan muy alto en
los bares, como los asturianos.
Son muy familiares, algo que me
encanta porque aqui se estd per-
diendo, ver a las familias con los
abuelos, los nietos, y los mayores
enel lugar de honor. Pero ademds
€s un pafs con encanto, con gran-
des ciudades, pero también zo-
nas sin desarrollar, un pafs real-
mente nteresante para conocer.

=.Y la industria turistica?

—Es la primera del mundo por
volumen de movimiento interno.
Y es el primer pafs emisor del
mundo, con una clase media dvi-
da de consumir. Una de las cosas
ue les interesa de Espafia es que
somos el primer pafs en cuanto a
tecnologfa turistica. Tienen mu-
cho turismo pero no saben c6mo
organizarlo. Se estdn producien-
do muchas entradas en empresas
espaiiolas del sector.

=Y ese prejuicio que tene-
mos en Espaiia de lo de traba-
Jjar como chinos?

-Los chinos, sobre todo de
Qingtian, llegaron como los espa-
fioles que iban a Alemania o Sui-
za, con una mano delante y otra
detrds, sin ninguna formaciény a
trabajar muy duro. Muchas em-
presas que quieren ir a China
piensan que se van a encontrar al
chino del bazar. Pero ese perfil ha
cambiado. En Espaiia, las segun-
das generaciones quieren trabajar
ocho horas al dia y disfrutar del
tiempo libre. Se han espafioliza-
do. Ya hay una asociacién de em-
presarios chinos en Espafia que
Jjuegan al golf.



